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APPENDIX “A” 

Manitoba Hydro Redaction Criteria 

1 Party/Contract Specific Detail (information provided to MH with an expectation that 

confidentiality will be maintained) for example: 

a. Detailed business arrangements with third parties to construct/operate/own facilities.
Specific pricing, terms, conditions in contracts or third party responses to request for
proposals related to the construction procurement of a generation, transmission or
distribution resource on the MH system;

b. Specific domestic customer load information, current or forecast;
c. Specific affected parties including mitigation or compensation not already available in

public forum;

d. Information subject to statutory or contractual confidentiality provisions.

2 Technical Information or Intellectual Property 

a. Owned by Manitoba Hydro e.g. Consensus Export Price Forecast
b. Owned by a third party

3 Power Contracts, Revenue & Price Forecast Information for example: 

a. Specific data, forecast, terms, conditions,  prices, revenue projections contained in
reports, agreements, contracts, proposals, term sheets together with information which
facilitates back calculation of the foregoing information;

b. MH commodity price forecasts for electricity, natural gas and carbon including annual
pricing escalators including third party proprietary input forecasts;

4 Documents Related to Risk/Benefit Identification, Quantification and Strategic Actions for 

example: 

a. Sales and marketing strategies/initiatives;
b. Identification of risks and benefits with details on relative significance, quantification,

strategic actions and timeframes.  Identification of specific parties who have an interest
in or ability to influence the risk/benefit outcomes.

5 Sensitive Analysis and Operational Data Facilitating Back Calculation for example: 

a. Resource planning assumptions and analysis including the generation component of
marginal cost;

b. Committed and uncommitted capacity and energy surplus quantities for export;
c. Breakdown of export sales quantity or revenue by product type, customer or province.
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6 Utility Practice Techniques  for example: 
a. Detailed solution techniques utilized in MH’s short and long term planning of capacity,

energy and water management with specific reference to the mathematical

representation of the hydraulic or transmission system and the electricity market.

7 Resource, Project or Sale Cost and Benefit Analysis where such information could negatively 

impact Manitoba Hydro’s negotiating power  for example: 

a. Detailed cost estimates of new resources planned or in development on MH system,

budget and contingency information related to projects and/or specific project
components;

b. Estimate of economic or financial benefits (i.e. Net Present Value, revenue projections,
Internal Rate of Return ) of development plans or sales evaluations.

8 Sensitive Relationship Management Information for example: 

a. Employment, labour relations, counterparty or stakeholder information, which if
disclosed could result in labour issues, work stoppages, contract breach or demands for
renegotiation
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